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MBA em Comeércio Exterior

Apresentacgao:

A economia brasileira tem atravessado, nos anos recentes, um periodo de abertura crescente em todos
os setores e em todos os niveis.

Diante disso, cada vez mais as condi¢des dos negdcios sao definidas no comércio internacional de bens
e Sservigos.

Dai a necessidade de profissionais preparados para enfrentar os desafios da internacionalizacdo das
empresas e dos negocios.

Eis o motivo pelo qual a Export Manager Business School e a Fatece oferecem o MBA em
Comércio Exterior, dentro de uma metodologia de ensino case-study e voltado as praticas
internacionais do comércio.

Durante o curso, os alunos contardao com o sistema de ensino da Export Manager, composto por
material didatico exclusivo.

Justificativas

« A insercdo crescente das empresas brasileiras no comércio exterior exige profissionais
preparados para os desafios da internacionalizagao;

« A caréncia de profissionais que aliam formacao pratica e solidez conceitual;
« A falta de um curso de pds-graduacao voltado a necessidade do mercado no pais;
Vantagens:

« Completo porque capacita o profissional tanto na area comercial quanto na operacional do
comércio exterior. E completo também porque é profissional e académico. Assim, quem cursa o
MBA em Comércio Exterior da Export Manager pode tanto ser um executivo do comércio
exterior como também ser professor em cursos de graduacdo. Pode atuar na area comercial,
como um trader, ou na logistica internacional;

« Flexivel porque o profissional pode optar por fazer o curso completo (full MBA) ou apenas um
dos modulos ou, ainda, disciplinas separadas, de acordo com as suas necessidades e condigdes.
E aluno quem monta a sua grade a cada semestre;

« Pratico porque sua metodologia de ensino se baseia na realidade empresarial. Para cada
tdpico tedrico ministrado, o aluno deve analisar e responder, individualmente ou em grupo,
uma bateria de estudos de casos, exercicios e resenhas de situacdes reais do mundo dos
negocios internacionais;

« Unico porque possui um sistema de ensino voltado exclusivamente ao comércio exterior.
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Grade Curricular:

Modulo I — Gestido Aduaneira C/H
Contratos Internacionais 30
Pagamentos Internacionais 30
Legislacao Administrativa 30
Legislacao Aduaneira 30
Pratica Aduaneira (SISCOMEX) 30
Legislacdo e Pratica Cambial 30
Logistica Internacional 30
Seguros Internacionais 30
Modulo II — Gestao de Negocios Internacionais C/H
Marketing Internacional 30
Estratégias de Internacionalizagao 15
Negociacao Internacional 30
Matematica Financeira 30
Pratica de Trading 15
Plano de Negdcios Internacionais 15
Commodities 30
Acordos Internacionais 15
Carga Horaria Total: 420
Modulo IIT — Formacado Académica (opcional) C/H
Metodologia de Pesquisa Cientifica 30
Didatica do Ensino Superior 30
Modulo 1V — Experiéncia Internacional (opcional) C/H
Gestao de Empresas Globais — 0 modelo europeu 20

Metodologia de Ensino

Para cada tdpico ministrado em sala de aula os professores devem apresentar aos participantes uma
bateria de casos reais, exercicios e resenhas para discussao e fixacdo dos temas abordados.

Estes exercicios, resenhas e estudos de caso sao feitos pelos alunos fora do periodo de aula e
compoOem a avaliacao final da disciplina.

Desta forma o MBA Comércio Exterior da Export Manager conjuga uma forte carga de leituras tedricas
a um consistente programa de aplicacdo pratica do contetido das disciplinas.
Duracao:

2 semestres, com inicio em margo/2009
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Locais de Realizacao:

RIBEIRAO PRETO
Unidade da Export Manager Business School
Rua S3o Sebastido, 1641, Centro

SAO JOSE DO RIO PRETO
ACIRP — Associagao Comercial e Industrial de Sao José do Rio Preto
Rua Silvia Jardim, Centro

Investimento:

Periodo de Matricula Numero de Parcelas Valor da Mensalidade
Até 10/fevereiro/2009 13 R$ 490,00

Até 28/fevereiro/2009 13 R$ 600,00

A partir de 01/margo/2009 13 R$ 755,00

Periodo de Matricula Numero de Parcelas Valor da Mensalidade
Até 10/fevereiro/2009 07 R$ 490,00

Até 28/fevereiro/2009 07 R$ 600,00

A partir de 01/margo/2009 07 R$ 755,00

Periodo de Matricula Carga Horaria | Numero de Parcelas | Valor da Disciplina
Conforme calendario das aulas | 15 horas 01 R$ 310,00
Conforme calendario das aulas | 30 horas 01 R$ 620,00

- Os valores sdo fixos e validos para as matriculas efetuadas no 1.0 semestre de 2009;

- Todo o material didatico do sistema de ensino da Export Manager ja esta incluido no investimento;

- O investimento apresentado ndo inclui os modulos opcionais (III e IV) que serdo programados ao
término dos modulos anteriores e mediante adesao minima de alunos.

Inscrigoes: Documentos Necessarios:

0800 773 20 31

cursos@exportma nager.com.br

mba@exportmanager.com.br

Ficha de inscricao

2 foto 3x4

Copia do RG

Copia do CPF

Copia de comprovante de endereco

Copia do Historio Escolar ou Diploma do
ensino superior




